MBA. José Luis Crespo
Category Manager
0995749229 | jlcrespob@gmail.com

Perfil Profesional

Profesional con mas de 6 afios de experiencia en gestién de productos y desarrollo de marcas
en sectores competitivos. Especializado en analisis de mercado, estrategia de precios, gestion
de presupuestos y negociacion con proveedores. Enfoque en maximizar la rentabilidad y el
crecimiento de marcas en mercados nacionales e internacionales.

Experiencia Laboral

Jefe de Producto
Conauto | Jul 22 - Nov 24

Administracion y desarrollo de marcas propias y exclusivas para la linea de neumaticos,
incluyendo marcas globales como Michelin, BFGoodrich, Mickey Thompson y Cooper
Tires.

Optimizacién del Product Mix, asegurando que la combinacion de productos esté
alineada con la rentabilidad, competitividad y las necesidades del mercado.

Planificacién y definicion de estrategias de precios y promociones para diferentes
canales de distribucion y segmentos de clientes, con enfoque en maximizar el valor por
cliente y aumentar las ventas.

Gestion de compras e inventarios, manteniendo niveles Optimos para asegurar la
disponibilidad de productos y reducir el riesgo de sobrestock o desabastecimiento.
Elaboraciéon y analisis de Market Share, map pricing y analisis competitivo,
proporcionando informacién clave para la toma de decisiones estratégicas.

Desarrollo de planes comerciales y estratégicos, basados en analisis de mercado y
proyecciones de ventas.

Negociacion con proveedores nacionales e internacionales, obteniendo mejores
condiciones comerciales y fortaleciendo relaciones a largo plazo.

Enfoque constante en las necesidades de la fuerza de ventas interna, clientes y
usuarios finales, adaptando las estrategias a sus requerimientos y optimizando los
procesos de ventas.

Elaboracién y control de presupuesto anual, asegurando el cumplimiento de metas
financieras y la asignacion eficiente de recursos.


mailto:jlcrespob@gmail.com

Categoria: Neumaticos

Jefe de Categoria
PROMESA | Oct 19 - Jul 22

Liderazgo del equipo de categoria, supervisando todas las actividades y procesos
dentro de la linea de productos.

Control del presupuesto del departamento, gestionando ingresos y gastos para asegurar
una ejecucion eficiente de los proyectos y la maximizacion de recursos.

Analisis de proyeccion de ventas para el desarrollo y lanzamiento de nuevos productos,
identificando oportunidades de crecimiento en el mercado.

Gestidon de importaciones por categoria, marca o producto, garantizando la correcta
optimizacion de costos y tiempos de entrega.

Identificacion y codificacion de nuevas marcas y productos, supervisando la innovacion
del portafolio y la adaptacién a las necesidades del mercado.

Analisis de competitividad de precios y margenes de productos, asegurando la
alineacion con los objetivos corporativos y las tendencias del mercado.

Disefio de actividades de Trade Marketing, con el fin de aumentar la visibilidad de los
productos y fortalecer la relacion con los distribuidores y clientes.

Desarrollo de estrategias de pricing basadas en el analisis del mercado y la
competencia para maximizar la rentabilidad y el posicionamiento de las marcas.
Negociacion con proveedores nacionales e internacionales, obteniendo mejores
condiciones comerciales y optimizando los costos de adquisicion.

Definicion de rangos de descuentos adicionales, alineados con la estrategia de ventas y
objetivos de rentabilidad.

Gestion de campafas publicitarias y de marketing, coordinando con agencias de
publicidad y agencias de marketing digital para mejorar la presencia en medios
tradicionales y redes sociales.

Gestion de la imagen corporativa, asegurando que todas las acciones de marketing
reflejen la visién y valores de la empresa.

Principales Logros:

Volumen de facturaciéon de mas de 1 millén en una sola marca en el periodo de 1 afo,
alcanzando un crecimiento significativo en ventas.

Categoria: Ferreteria

Coordinador de Producto
PROCEPLAS/DIFERREC | Dic 18 - Sep 19

Negociaciéon con proveedores para obtener condiciones comerciales favorables y
fortalecer relaciones estratégicas.
Rentabilizacion de programas comerciales mediante el analisis de mercado para
optimizar el retorno de inversion.



Aprobacion de descuentos en grandes negociaciones para asegurar rentabilidad sin
comprometer margenes.

Andlisis integral de productos para optimizar su rendimiento desde una perspectiva
financiera, cualitativa y de mercado.

Gestidon comercial de productos, supervisando su desempefio y ajustando estrategias
para maximizar ventas y rentabilidad.

Visita y presentacion de productos a clientes para fortalecer relaciones comerciales y
generar nuevas oportunidades de negocio.

Desarrollo de productos nuevos y complementarios segun las tendencias del mercado y
las necesidades de los clientes.

Anadlisis de precios y margenes para garantizar competitividad y optimizacion de
ingresos por producto.

Analisis de la competencia para identificar oportunidades de diferenciacion y adaptar
estrategias comerciales.

Estrategia de comunicacion y promocion mediante la coordinacion de campafias para
mejorar visibilidad y posicionamiento de productos.

Categoria: Tuberias PVC y accesorios

Analista de Marketing
PROALSA | Oct 17 - Dic 18

Desarrollar nuevos negocios. Redisefio de empaque.

Desarrollo de marca.

Desarrollar analisis de las estrategias de los resultados de marketing tradicional y
digital.

Creacion de plan de marketing y estrategias ATL y BTL.

Analisis de mercado y de la competencia.

Customer Service
LATAM AIRLINES | Feb 14 - Mar 16

Asegurar la ejecucién 6ptima de actividades y la gestion de relaciones con los clientes.
Impulsar la mejora continua en la calidad del servicio y la atencion personalizada.

Dar seguimiento exhaustivo a las quejas y reclamaciones de los clientes.

Gestionar la medicién de la satisfaccion y la experiencia de los pasajeros.

Media Planner Sr.
MINDSHARE DEL ECUADOR | Feb 12 - Dic 13

Planificacion, coordinacion y ejecucion de la publicidad a nivel nacional y planes de las
cuentas: SC JOHNSON ECUADOR y Corp. El Rosado.

Media Planner Jr.
MINDSHARE DEL ECUADOR | Mar 11 - Ene 12



e Planificacion, coordinacion y ejecucion de la publicidad a nivel nacional y planes de la
cuenta: Kimberly Clark

Educacion

Master in Business Administration - MBA
Universidad de Palermo - Argentina | 2019
Especializacion en Marketing Estratégico

Ingeniero en Gestion Empresarial Internacional Trilingiie
Universidad Catdlica de Santiago de Guayaquil | 2012
Especializacion en Logistica y Transporte Internacional

Bachiller en Comercio y Administracion
Instituto Particular Abdén Calderén (IPAC)

Habilidades

Gestion de Proyectos y Planificacion Comercial
Negociacion y Gestion de Proveedores

Analisis de Mercado y Estrategias de Precios
Resolucion de Problemas y Toma de Decisiones

Cursos

Programa Ejecutivo en Marketing Digital
Universidad de Especialidades Espiritu Santo — UEES | 2022

Idiomas

e Inglés: Intermedio - Avanzado
e Francés: Basico

Referencias
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Rina Flores
Jefe de Producto - CONAUTO
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Andres Florencia
Jefe Omnicanal - ALESSA
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Andrea Ordonez
Jefe de Trade Marketing - FLEISCHMANN
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Mariuxi German
Coordinador de Marketing - NOVOMATIC
0958882535



